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OFERTA SZKOLEN — AKADEMIA MARKI MSP
Szkolenia Akademii MSP s3 dedykowane :

= osobom zaczynajgcym swojg historie z biznesem — mikro firmom, poczatkujgcym przedsiebiorcom, start-upom
= wiascicielom matych i Srednich firm

®= menadzerom $rednich firm

= pracownikom dziatdw sprzedazy i marketingu

= przedstawicielom réznych dziatéw w firmie (warsztaty)

Charakter szkolenia :

e Szkolenia on-line dla grupy szkoleniowe

e Szkolenia dedykowane — coaching

e Szkolenia i warsztaty u klienta, szkolenia bezposrednie.

e Warsztaty otwarte

e Eventy sprzedazowe i marketingowe np. Triathlon sprzedazowy

OFERTA EFEKTYWNA | KREATYWNA TWORZENIE PLANU SPRZEDAWA)J ZARZADZANIE KREATYWNE MAMY — warsztaty
FIRMA MARKETINGOWEGO | STRATEGI | MARKETINGIEM/ ZABAWY | MARKETINGIEM I rozwojowe
- warsztaty dla ludzi DZIAtAN MARKETINGOWYCH ZE SPRZEDAZA | SPRZEDAZA W
szukajgcych motywaciji, MSP. MARKETINGIEM FIRMIE »STARTUJEMY ,, — warsztaty dla
pozytywnej energii i Szkolenie instruktazowe w Warsztaty dla startup’ow
natchnienia do realizacji zakresie stworzenia planu pracownikow dziatéw MOTYWACIJA |
wtasnych celow marketingowego i sprzedazy i marketingu. ROZWOJ OSOBISTY | ,, JA1 MOJ SUKCES” — warsztaty dla

sprzedazowego. Ostatecznie W PRACY planujgcych stawianie pierwszych
krokéw w biznesie.
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- warsztaty skupiajace
wytacznie pasjonatéw
wtasnej pracy

- warsztaty majace na celu
stworzenie ciekawych
wspolnych przedsiewzied,
poznanie ludzi z réznych
branz

Zakres: organizacja pracy,
zarzadzanie zespotem,
asertywno$¢é w dziataniu,
planowanie marketingowe i
sprzedazowe, zarzadzanie
sprzedazg i marketingiem, PR
marki.

KREATYWNA SPRZEDAZ
Szkolenie dla oséb
pracujacych w sprzedazy,
ktére chcg pozyskac pomysty
na to jak sprzedawac wiecej
oraz odkry¢ swoje zasoby i je
wykorzysta¢ w pracy.

ZARZADZANIE
MARKETINGIEM |
WSPOLPRACA ZE
SPRZEDAZA W MSP
Szkolenie dla pracownikéw
dziatu marketingu, ktérzy
chcg spojrzeé na marketing
przez pryzmat sprzedazy,
poznaé narzedzia wspotpracy

uczestnik tworzy sam plan,
weryfikowany przez Trenera.

EFEKTYWNY MENADZER
MARKETINGU

Szkolenie dla menadzeréw
marketingu, ktérzy chca poznac
na umiejetnie tworzy¢ plany
marketingowe, realizowad je i
efektywnie rozliczac.

ROZWIJAJ SWOIJA MIKRO LUB
MALA FIRME EFEKTYWNIE!
Szkolenie dla wtascicieli MSP,
ktorzy pragng dowiedziec sie jak
stworzy¢ plan marketingowy i
sprzedazowy, na co zwracac
uwage wspotpracujac z innymi,
jak planowac rozwdj, jak
zarzadzac ludZmi itp.

KOMPETENCJE SPRZEDAZOWE
W MARKETINGU.

Szkolenie dla pracownikéw
dziatu marketingu, ktdrzy pragna
patrzec szerzej na marketing,
przez pryzmat sprzedazy. Na
szkoleniu dowiedzg sie takze jak
komunikowac sie z dziatem
sprzedazy.

WARSZTATY KREATYWNE
—wspodlnie kreujemy
pomysty na rozwdoj

PRZEDSTAWICIEL
HANDLOWY -
profesjonalne dziatanie w
terenie

MOTYWACIA I
ZAANGAZOWANIE dziatu
sprzedazy — potencjat do
rozwoju

KOMPETENCIE i ZASOBY
MENADZERSKIE — praca z
pracownikami, ktorzy do
tej pory nie petnili funkgji
menadzera, a awans
wymaga od nich w/w
kompetencji.

ZMOTYWOWANY |
KREATYWNY
SPRZEDAWCA

ZARZADZANIE |
SZKOLENIA -
kompetencje
menadzera

COACHING dla
przedstawicieli
dziatow sprzedazy
marketingu,
menadzeréw.
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sprzedazy i marketingu i
zwiekszyc¢ efektywnosc i
motywacje w pracy.

MENADZER EFEKTYWNY
Szkolenie dla menadzeréw o
tym jak zarzadzac sprytnie i
efektywnie. Jak tgczy¢ swoje
funkcje koordynowania
dziatan, zarzadzania ludzmi i
planowania rozwoju.

ZARZADZANIE DZIALtEM
SPRZEDAZY

Szkolenie dla menadzeréw
dziatu sprzedazy, ktoérzy
pragng poznac najwazniejsze
kompetencje i zadania
kierownika handlowego,
poznac swoje mocne i stabe
strony i stworzy¢ dla siebie
plan dziatania i rozwoju
dziatu sprzedazy.

ZARZADZANIE ZESPOLEM
HANDLOWYM

Szkolenie dla menadzeréw
dziatu sprzedazy, ktérzy pragng
poznac najwazniejsze
kompetencje i zadania
kierownika handlowego, pozna¢
swoje mocne i stabe strony i
stworzy¢ dla siebie plan
dziatania i rozwoju dziatu
sprzedazy.

»TANI” MARKETING - CZYLI JAK
PROMOWAC FIRME NIE MAJAC
DUZEGO BUDZETU

Szkolenie, ktére pokazuje jakie
narzedzia mozna wykorzystaé
dla promowania firmy o niskim
budzecie.

DLA KOGO

= Wiasciciele firm

= Pracownicy

=  Osoby szukajgce
motywacji w
prowadzeniu biznesu

=  Wiadciciele firm
=  Menadzerowie

Pracownicy firm
Wiasciciele firm

Wiasciciele
firm
Pracownicy
Osoby
szukajgce
motywacji w
prowadzeniu
biznesu

Startupy

Osoby startujace lub
wracajace na rynek pracy
Osoby rozpoczynajace biznes
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ZAYOZENIA | Zaprojektowane tematycznie | Szkolenia potgczone z Warsztaty dla Indywidualne sesje z | Warsztaty lub sesje indywidualne

warsztaty szkoleniowe konsultacjami praktycznymi. pracownikéw dziatu wtascicielami matych | dla grup startujgcych w biznesie.

Program warsztatow moze Oferta faczy czesé teoretyczng w | sprzedazy i/ lub i Srednich firm

ulegac¢ zmianie — mogg formie szkolenia on-line oraz te | marketingu, angazujace ich | zwigzane z

pojawiac sie systematycznie bardziej praktyczng w postaci W procesy rozwoju firmy, zarzgdzaniem

nowe propozycje tele i video konsultacji i ¢wiczen. | pozwalajgce ocenic ich sprzedazg,

Warsztaty majg charakter Czas trwania programu zaangazowanie i marketingiem lub

otwarty, czyli uczestniczy¢ w | szkoleniowego to 1 miesigc. motywacje do pracy. kompetencjami

nich moze kazda osoba, ktéra | Program obejmuje: Oferta obejmuje takze kierowniczymi.

zdecyduje sie w terminie na nielimitowany dostep do indywidualne sesje

zakup ,kreatywnego biletu platformy szkoleniowej coachingowe na

uczestnika”. stanowiskach pracy.

Tematyka warsztatow Szkolenia mogg miec

dotyczy gtéwnie motywacji, charakter tematyczny lub

marketingu, zarzadzania, przybrac forme warsztatow

sprzedazy. rozwojowych.

Warsztaty odbywajg sie w

ustalonym miejscu. Grupa

liczy ok 8 os6b max
CZAS 2 dni 1 miesigc 0Od 1 do kilku dni Indywidualne sesje Grupy zorganizowane lub
TRWANIA 8:00-15:00 indywidualne sesje
W CENIE = Certyfikat uczestnictwa =  Materiaty szkoleniowe =  Materiaty =  Materiaty =  Materiaty szkoleniowe
DLA =  Bezptatna konsultacja = Certyfikat uczestnictwa szkoleniowe szkoleniowe =  Whnioski rozwojowe
UCZESTNIKA marketingowa w ciggu = Certyfikat =  Whioski = Certyfikat uczestnictwa

roku. uczestnictwa rozwojowe

=  Materiaty szkoleniowe =  Whnioski rozwojowe

= Przerwa kawowa
KOSZT 1 osoba — od 599 zt 1 osoba - od 599 zt / mc Indywidualnie Indywidualnie Od 200 zt / konsultacje

Szkolenia od 499 zt
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Szczegdtowa oferta szkolen dostepna jest na stronie www.akademiamarki.com

Dla kazdej firmy mozemy przygotowac spersonalizowang propozycje szkoleniowg adekwatng do potrzeb firmy i pracownikéw. Woéwczas oferta poprzedzona
jest audytem szkoleniowym.

Kontakt do Trenera:
Agnieszka Sliwka

aga@akademiamarki.com

kom. +48 668 027 012


http://www.akademiamarki.com/
mailto:aga@akademiamarki.com

